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・なかなか結果が出ないように見えても、目に見えない（     ）が少しずつ貯まっている 

  無理な営業をしてしまうと、逆に、（     ）が減ってしまう 
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受注トーク再現 

 ご意見・ご感想 

 

 

 

大失敗談 

 

 

 

ワークシートが成果物 

 

 

 

研修は、実は当日より前後が・・・ 

 

 

 

料金は、ギブアンドギブをして先に得してもらって、価値を実感してもらって、 

安心してもらってから、徐々に上げていく 

 

 

 

 

 

ワークシート 
 

１ グッドアンドニュー 

 

 

 

２ ウソ？ホント？自己紹介 

 

 

 

３ やりたいことリストづくり 
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４ ジェスチャー当てゲーム 

 

 

５ カタカナをカタカナ無しで 

 

 

６ ３秒ルールで数字を数え上げるゲーム 

 

 

７ ケーススタディ 

 

 

 

８ 今日の研修で特に勉強になったことは？ 

 

 

 

９ これから一か月くらいでがんばってみようと思うことは？ 

 

かんたん一言アンケ―トにご協力お願いします。         

アンケートご協力の御礼 

『トラブルに強い会社づくり診断チェックリスト』小冊子 PDFプレゼント 

（不定期ですが、新作の経営相談シートもメール配信します） 

https://forms.gle/huUGfhrz5pgB4kK98 

 （ほかにもこんな情報が欲しい・ツールが欲しいなど、ございましたら、 

                       アンケートにご記入ください。） 

 

 

 

 東京都中小企業診断士協会 東京弁護士会 
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中小企業診断士 弁護士    藤  堂  武  久 

          todo@aoba-law-office.net 

        公式ホームページ http://todotakehisa.net 

        ブログ 『士業のための経営相談・社員研修アイデア』 https://todotakehisa.info/ 
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