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１ ウォーミングアップ 

   今日，学びたいことは？持ち帰りたいことは？ 

 

                                        

                           （チャットにもお願いします） 

２ コロナピンチをチャンスに！！   

  ピンチ  

・コロナでお客様に会うことが難しくなった 

・営業自粛になった 

  チャンス  

・リスクに備えようという意識が高くなった 

・経営者へのお土産になる「お得情報（給付金・補助金・融資）」が増えた 

・「死」をより身近に感じるようになった 

・遺言を書く人が増えた 

   ・有益な情報を獲得しようという意識が増えた 

３ 紙芝居「有事に備えて」 

  ご意見・ご感想 

 

                                           

 

  資金繰り相談ニーズ   → 金融機関同行 ・  融資獲得財務分析  

                融資獲得のための書類作成サポート 

                補助金獲得支援 ・ 助成金獲得支援 

  事業計画書作成ニーズ  → 前回の内容 

  コストカット相談ニーズ → 変動費減額アドバイス 

                固定費減額アドバイス （保険見直し，家賃交渉） 

  営業活動建直し・業態変更→ 経営相談・事業再生 

  事業承継        → 事業承継相談・情報提供 マッチング会社紹介  

  遺言書作成       → 専門家照会 法改正情報 

  相続税対策       → 生命保険の活用，税理士紹介 
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４ セールスステップ＆セールスファネル 
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５ よく言われている経営者のお悩みトップ３は？ 

  ①             ②            ③ 

 

 

６ 情報のお土産・訪問ツール 

  例：補助金，助成金，法律改正，チラシ  
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 やってみたいと思うことは？ 

 

 

                                        

 

 

７ 守りのトラブル予防と攻めの人財育成は経営の両輪 

 

 

８ これからがんばろうと思うことは？アイデア出し 

  参考：今後の作戦を考える，顧客リスト情報の充実化・知識のインプット， 

自粛明けのアポイント取り，セールストークの練習・ロープレ，お得情報配信， 

お客様・紹介者様と電話・メール・手紙でコミュニケーションをとる 

 

 

 

 

 

                                        

                             （チャットにもお願いします） 

 

 

 

 

 

 

  （一社）日本紙芝居型講師協会  

 〒１０２－００８３ 東京都千代田区麹町２－１０－３－３階 

ＴＥＬ ０３－４４０５－６３２１（直通） ＦＡＸ ０３－５２１３－４５６９（直通） 

青葉法律事務所      弁護士 中小企業診断士    藤  堂  武  久 

          todo@aoba-law-office.net 

        ブログ「士業・ＦＰのためのトラブル予防と社員研修アイデア」 https://todotakehisa.info 
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